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INICIATIVAS  DE  LA  ESTRATEGIA

Mediante  la  articulación  de  
instituciones  que  suman  sinergias  con  
actores  representativos  de  las  regiones  

como  Industria,  Cámaras,    
Universidades,  Asociaciones,  Centros  
de  Investigación,  Gobierno,  Clusters

entre  otros.
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INICIATIVAS  DE  LA  ESTRATEGIA

Potenciar al sector de tecnologías de la información a través de la proveeduría
especializada de soluciones, asesoría y consultoría tecnológicas, a los sectores
estratégicos, en las regiones centro, noreste y noroeste del país, que impulsen
su competitividad a partir de la innovación en sus principales productos y
procesos, mitigando y eliminando fallas de industria, asignables a TICs.

Mercado Digital desarrolla estrategias para aumentar el valor agregado de los
servicios y productos de TI al enfocarse a nichos de sectores estratégicos y
nuevos mercados, tales que desarrollen capacidades de articulación productiva,
innovación, diferenciación, reducción de costos y así aumentar la participación
en el mercado internacional de empresas de TI.

Asesorar, capacitar y caracterizar el mercado de servicios de TIC, para estimular
el desarrollo e identificación de tecnologías, mejores prácticas, competencias,
habilidades y capital humano para el sector de TI. Mediante la plataforma
denominada Sauron Industrial.



Como parte de las estrategias de la Secretaría de Economía y el Fondo PROSOFT, nos complace invitarle
para que conozca el planteamiento de la plataforma “Industria 4.0” (I4.0) y acercarle con oferentes
de Tecnologías de Información y Comunicaciones (TIC) con soluciones a problemas de sus procesos de
producción, de organización, de logística y de conocimiento de su mercado

¿Te imaginas ser capaz de diseñar loque quieras y que las fábricas respondan a tus necesidades técnicas?

¿O la interacción en tiempo real proveedores, fábricas, y clientes?

¿Te imaginas adecuar en cuestión de segundos tu producción de acuerdo a las necesidades y gustos de tu
cliente?

Hoy es posible que el consumidor diseñe sus productos y las fabricas respondan a dichos requerimientos,
interactuando en tiempo real con toda su cadena de suministro, proveedores de materias primas, servicios,
logística y puntos de venta.

Participa con nosotros, conoce asista a esta reunión informativa para que conozca de la I4.0 e implemente
soluciones bajo esta plataforma

Da  Click !
Y  conoce  mas  
sobre    I4.0



ESTRATEGIA  INTEGRAL



OBJETIVO

ESTRATEGIA  INTEGRAL  DE  
MAXIMIZACIÓN  DE  VALOR



El  reto:aumentar el  valor  agregado para  
las  cadenas  de  valor  global
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Gestión de la Cadena de 
Suministro: SCM

Actividades en la cadena de valor
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Valor agregado antes de los 80’s

Valor agregado actualmente



Definir  Sectores  y  
Nichos

Definición  de  
sectores  y  nichos  

piloto.

Propuesta:  
Automotriz  y  

autopartes,  Textil  y  
del  vestido,  Industria  

4.0

Traducir  Retos  a  
Oportunidades

Retos  del  tamaño  
adecuado  para  el  
desarrollo  de  

oportunidades  de  
negocios.

Mapeo  de  la  Cadena  
de  Valor  (VSM)  y  de  

Clústeres.
Identificación  de  
Oportunidades.

Encuentros  
Intersectoriales

Encuentros  
Intersectoriales  con  

centro  en  
oportunidades  

identificadas  y  con  
valor  de  mercado.

Desarrollo  de  
Casos  de  Negocio

Desarrollo  de  casos  
de  negocio  
específicos,  
monitoreo  de  

brechas.

Estrategia  
Intersectorial

Mapas  de  Ruta  
Intersectoriales.

Agenda  de  
desarrollo  sectorial.

Estrategia  Intersectorial  con  TIC  e  I4.0  
de  manera  transversal



i4.0
Industria 4.0 y Sistemas Inteligentes de Manufactura





El ecosistema de Industria 4.0

Ciber-seguridad Big Data

Sistemas 
Avanzados de 
Manufactura

§ Dar espacio a la 
complejidad

§ Creatividad
§ Manufactura 

Colaborativa

Sistemas Ciber-Físicos (SCF)
Comando Numérico
• Automatización completa
• Sistemas totalmente 

interconectados
• Comunicación máquina a máquina

Vehículos 
autónomos

§ Cero omisión 
/desviación

§ Reactividad
§ Trazabilidad
§ Predictabilidad

§ Mayor protección para 
manufactura basada en 
internet

§ Productos de tecnología 
con ciclos de vida más 
largos

§ Etiquetado de objetos
§ Comunicación de objetos 

por Internet por radio de 
baja potencia

§ Captura de datos a 
tiempo real

§ Reservas óptimas
§ Desperdicio reducido

Internet de las 
Cosas

Sensores

§ Eliminación de “scrap”
§ Fabricación en masa a la 

medida
§ Prototipado rápido

Impresión 3D / 
Manufactura Aditiva

§ Productos de valor 
agregado inteligente

§ Diferenciación técnica
§ Conectividad

Nanotecnología / 
Materiales 
Avanzados § Autonomía y productividad 

a tiempo real
§ Transparencia completa en 

reporte de datos

Robots
§ Optimización 

de flujo
§ Mayor 

seguridad
§ Menores costos

Cómputo 
en la Nube

§ Intimidad entre 
cliente y Marketing

§ Flexibilidad
§ Ajuste perfecto entre 

las necesidades del 
cliente y la producción 
eficiente en masa

§ Manufactura “On
demand”

Producción en 
masa a la 
medida

clientes

Proveedor
es

Cluster de 
proveedores

Recursos del Futuro

§ Cadena de 
suministro 
completamente 
integrada

§ Sistemas 
interconectados

§ Coordinación 
perfecta

Fábrica del Futuro
MOSS Cluster

Alternativo /No convencional Solar GeotérmicoViento

§ Energía limpia y renovable en 
todo lugar

§ Almacenamiento de energía
§ Materiales alternativos



QUIEN  PUEDE  ASISTIR?  

Se busca convocar al personal que participa en la toma decisiones de la empresa. Individuos
que conozcan el proceso productivo, pero que no intervienen de forma directa en el mismo.

Esta persona por lo general debe resolver problemas relacionados a los costos operativos en
los que incurre la empresa; asimismo está en constante búsqueda de mejoraras operativas
que conlleven a una mayor eficiencia del proceso productivo y de la empresa.

Se debe considerar al personal operativo que interviene de manera directa en el proceso de
producción de la empresa. Esta personal conoce cada una de las etapas a las que se somete
un producto para ser transformado en un bien intermedio oun bien final.

De igual forma, está al pendiente de las necesidades de cada etapa (insumos) para que el
proceso de producción no se vea interrumpido.

PEQUEÑA MEDIANA GRANDETamaño	  empresa	   =	  [(#	  de	  trabajadores)	   *	  
10%]+[(Monto	  ventas	   anuales)*90%]



QUE  SECTORES
PUEDEN  PARTICIPAR? Automotriz -‐Maquinados dePrecisión: Unidades económicasdedicas a la fabricación deproductos

plásticos utilizados como componentes (autopartes) para la fabricación de vehículos automotores. Las
compañías a convocar deben estar integradas en la cadena productiva/proveeduría de la industria
automotriz; a la vez deberán contar con una estructura financiera y productiva sólida. Esto con la
finalidad de que puedan implementar soluciones de I4.0 en cualquiera de las áreas que conforman a la
unidad.

Las compañíasobjetivo deberán utilizar alguno deestosprocesospara fabricar los componentes:
Inyección deplástico
Extrusión deplástico
Soplado deplástico

Textil -‐ Vestido Unidades económicasdedicas a la fabricación de:
Insumos textiles y acabados textiles
Productos textiles, excepto prendas devestir
Fabricación deprendasdevestir

Las empresas objetivo deberán tener capacidad instalada suficiente para satisfacer la demanda de
industrias tractoras como la automotriz.

Agroindustria: Unidades económicas que tengan como actividad de negocio el procesamiento,
empacado y comercialización de alimentos, alimentos en conserva, así como salsas, aderezos y
condimentos.
De igual forma, sepueden considerar a las unidadesdedicadas a la fabricación deconfitería, panadería o
galletería.

Logística:  Unidades  económicas  dedicas  a  la  prestación  de  servicios  de  transporte  de  carga  local  o  
internacional.  Estas  deberán  estar  especializadas  en  la  distribución,  reparto  o  entrega,  de  cualquier  tipo  
de  mercancía  (agrícola  o  manufacturas),  empacada,  suelta;  carga  refrigerada  o  seca.  Estas   compañías  
pueden  realizar  el  servicio  por  vía  terrestre  (carretera  o  ferroviaria),  marítima  o  aérea.

De  igual  forma,  se  pueden  considerar  empresas   que  realicen  las  siguiente  actividades:
·∙ Manejo  de  materiales   y  control  de  inventarios,    paquetería  y  mensajería,  servicios  para  el  comercio                 
exterior,  logística  tercerizada (Third Party Logistics),  empaque  y  embalaje   y  almacenamiento



CONTACTO  

Lic. Thalia P. Guzmán
Dirección de Proyectos Estratégicos 




